«Una carta sconti per aiutare i nostri negozi»

Nasce 'Valore Romagna’ per rilanciare 'economia in Valmarecchia

Una carta per lo shopping co-
me quella gia sperimentata con
successo a San Marino. Un pro-
gettoin grado di mettere a siste-
ma tutti gli 11 comuni della Val-
marecchia e rilanciare I'econo-
mia con un occhio al welfare, al-
lo sport e alla beneficenza. "Va-
lore Romagna’ & il coraggioso e
ambizioso progetto nato in Val-
marecchia. Si trata del primo si-
stema digitale di territorio con
I‘obiettivo di «stimolare i consu-
mi mantenendo i soldi sul terri-
torio, tramite un meccanismo si-
mile a quello del circuito della
SMaC card di San Marino«, spie-
ga Simone Bertozzi, promotore
dell'iniziativa insieme a Marco
Fratta e a Basilio Martorana. In
pratica, chi si iscrivera a 'Valore
Romagna’ ricevera al momento
dell'acquisto una sorta di cash-
back spendibile nelle attivita af-
filiate al circuito, da Santarcan-
gelo fino a Casteldelci, passan-
do per Montecopiolo. «Voglia-
mo riportare le persone a fare
acquisti nei negozi di vicinato -
continua Bertozzi-dando un’al-
ternativa locale al mercato onli-
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La presentazione a Santarcangelo del progetto 'Valore Romagna’

ne e dei grandi centri commer-
ciali«. Rispetto alla SMaC card
del Titano ci sono sostanziali no-
vita, prima fra tutte la presenza
anche di eventi culturali.

«L'obiettivo - fa notare Fratta -
e favorire iniziative collettive, di
paese, di settore, sfruttando la
forza dei tanti eventi organizzati
sul territorio». Ma 'Valore Roma-
gna’ sara anche al servizio delle

imprese che vogliono erogare
dei benefit ai propri dipendenti.
Sport e beneficenza gli altri due
tasselli strategici del nuovo cir-
cuito: una percentuale genera-
ta dagli acquisti sara distributa
alle societa sportive che contri-
buiscono alla diffusione del pro-
getto. E con lo stesso meccani-
smo, gli utenti a fine anno po-
tranno indicare alcune associa-

. Gia un centinaio le attivita aderenti, si parte con la fiera di San Martino

zioni benefiche a cui sara desti-
nata un’altra quota. «Tutto que-
sto produrra un meccanismo vir-
tuoso - conclude Bertozzi - Piu
acquisti sul territorio e piu van-
taggi per tutti». Gia 90 le attivi-
ta commerciali aderenti a 'Valo-
re Romagna’, che partira con la
Fiera di San Martino di Santar-
cangelo, di cui & partner. Dall'l
novembre saranno installate sa-
gome - ad altezza naturale - del
duo comico | Photogenici, testi-
monial dell'iniziativa, cheinvite-
ranno a inquadrare il codice QR
per iscriversial circuito e benefi-
ciare dei vantaggi. «L'iniziativa
& coraggiosa - I'ha definita Ste-
fania Sabba, sindaca di Veruc-
chio e presidente dell'Unione
Valmarecchia (tra i partner del
progetto) - Un sistema moder-
no per ridistribuire valore su tut-
toil territorio efornire alle attivi-
ta commerciali, in un periodo
difficile, uno strumento per ac-
quisire e fidelizzare clienti». Il
progetto si avvale della collabo-
razione di Cna, Confartigianato
e Banca Malatestiana.
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